NEWSLETTER

Business Network

Recomendo

EDICAO 05 - SETEMBRO DE 2022

BENEFICIOS DE SER RECOMENDO

1) Alta taxa de Conversdo - O networking do Recomendo
possui uma taxa de convers@o de 39% - 44%! Em outras
palavras, quase metade de todas as conexdes que vocé
fizer aqui se tornardo oportunidades de negécio.

2) Temos reunides que acontecem toda semana. E onde
nascem as oportunidades.

3) Estamos em 3 paises: EUA, Brasil e Portugal. Hoje temos
uma extensa rede de empresas qualificadas e conectadas
umas com as outras.

4)Movimentamos mais de 120 milhdes de dodlares em
negocios.

5)Exclusividade de segmento por grupo. Ser indicado para
qualquer demanda que surgir na sua drea, por todos os
participantes do seu grupo, sem precisar se preocupar com

concorréncia.
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ARTIGO: COMO VOCE RESPONDE
SUA JORNADA

ALEXANDRE DAMIANI
FUNDADOR DO RECOMENDO | CONECTO PESSOAS, IDEIAS E NEGO
ESCRITOR | PALESTRANTE | PROFISSIONAL NETWORKER | RECOME

Nos seres humanos temos sempre a sensugao q
sdo maiores que de outros que nos cerca
podemos estar certos.

Temos também a falsa ideia de que os outros
do que as nossas e que somos muito incompete
sucesso que muitos ao seu redor j&d alcangaram

Fazemos isto diariamente e sem perceber.
problemas e ficarmos frustrados por vermos o
que nos.

Mas uma verdade que nunca nos falam, é que

entre eu e vocé, é como reagimos aos probl
vida. O que nos separa na maioria das v
capacidade maior ou menor, minha inteligén
minha forgo maior ou menor, mas sim, a

acontecimentos da vida.

J& passei por tantas fortes emogdes em minha
escrever alguns livros e tenho certeza que v
este artigo também.

J& perdi emprego mais de uma vez, jad qu
empresas, ja perdi mais de trés amigos, ja me
novo, j& escrevi um livro, j& morei fora d
graduacdes, duas pds e estou na luta para ter

que confesso, que nd&o encontrei ainda forgas

J& cortei grama, limpei piscina, j& fui co
funileiro.

O que me difere de vocé, ndo sdo meus di
respostas.

Se vocé responde ao mundo melhor que eu, est
Se ndo responde, o mundo trava.

Se tem medo de responder, regride..
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ARTIGO: COMO VOCE RESPONDE
SUA JORNADA

ALEXANDRE DAMIANI
FUNDADOR DO RECOMENDO | CONECTO PESSOAS, IDEIAS E NEGO
ESCRITOR | PALESTRANTE | PROFISSIONAL NETWORKER | RECOME

Quando nos sentimos vitimas da situagdo, morr
O mundo vai te bater forte todos os dias, a
forte todos os dias e como vocé responde, d
uma pessoa feliz e grata, ou triste e magoada.

A vida pode ser encarada como uma tarde de
pega-pega, ou uma tarde de sol escaldante e s
A situagdo que acontece todos os dias do lad
ndo pode definir o lado de dentro do seu ser.

Os fatos ,s8o0 apenas fatos, por isto n&o deix
de ser o que quiser ser.

Ndo deixe que o mundo te diga que vocé ndo p
Lembre-se que Deus te criou para ser e merece
N&o sou melhor ou pior do que vocé. Ape
melhores ou piores que vocé.

E sempre que estiver em divida em como resp
juntos nesta jornada, compartilhando e divi
momentos.
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POST DO MES: 5 ERROS MAIS
TODO EMPREENDEDOR COMETE

() Recomendo 1.ACHAR QUE E A
; . DICADORECOMENDO

5 ERROS MAIS COMUNS QUE
‘ TODO EMPREENDEDOR GOMETE.

precisamos uns
pessoa tfem

7 capacidades
. VOCE JA COMETEU OU

omatorio e na t
ESTA COMETENDO? 2

todos saem ganh
pessoal quanto pr

2.ACHAR QUE FAZER NETWORKING E PERDA DE TEMP

Se pensas assim, ndo sabes o que é Networking, nem o
negécio. Nunca é perda de tempo, pelo contrario, vocé
tempo em fazer networking. Esse tempo em momentos
negocio.

3.MARKETING DE QUALQUER JEITO

Fazer marketing sem estratégia, de qualquer jeito, é
de todo empreendedor. Alguns percebem logo e corrig
muitas vezes n&o conseguem entender porque seu
empreendedor precisa conhecer seu publico e direci
esse publico.

4.NAO GANHAR CONHECIMENTO

O empreendedor tem que sempre estar evoluindo,
histérias de outros empreendedores.

5.MEDO DE INVESTIR EM SEU NEGOCIO

O empreendedor que tem medo de investir em seu neg
produto. Aquele que acredita no que vende, ele tem c¢
vai conseguir vender.

Portanto n&o pode ter medo. O medo trava e ndo deixd

) [ememenda

Ninguém ¢é autq
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ENCONTROS DE SETEMBRO - GR

Dia 07 de setembro
Rafael D' Azevedo

Gestor de Projetos

Palestra: Senso de Urgéncia e
negdcio.

Resumo: O que é o Senso de Urgéncia e qual o i
Senso de Urgéncia é a habilidade de reconhecer o
vocé entende a necessidade de saber priorizar o q
seu negdcio e por isso precisa de urgéncia naquilo ¢
até mesmo desnecessdrio

E tomar decisdes de maneiras pensadas, corré

previamente calculados.

E perceber que haverdo falhas no caminho, md
corrigidas imediatamente e devem servir de aprendiz

Um Senso de Urgéncia bem desenvolvido tem um i
seu negoécio, tais como:

l.define prazos para vocé alcangar suas metas;

2. te ajudard a pensar nas prioridades;

3.te ajudard a organizar suas tarefas;

4. te ajudarad a tomar a melhor deciséo;

5. conseguir entregar o que for mais importante an
de uma tarefa ou atividade;

L
-
-

Watch on [E8Youlube


https://youtu.be/ApFPaqKycvU

ENCONTROS DE SETEMBRO - GR

) [ememenda

Watch on 3 Youlube

Dia 14 de setembro

Carla Almeida

Consultora

Palestra: Vocé em Alta Perfor

P5


https://youtu.be/-P95b7DMTGw

ENCONTROS DE SETEMBRO - GR

Dia 21 de setembro
Matheus Torres

Videomaker da Simples Forma

Palestra: Simplificando
Conteldo

Resumo:Nesse momento aprender ser&o apresentaddg
a sua vida nas redes sociais muito mais “simples”!

Através desses sites vocé poderd baixar gratuita
direitos autorais, inimeros itens para tornar seu c
sociais ainda mais interessantes do que j& s&o.

Dentre os itens disponiveis para baixar vocé enc

icones e muito mais!

O Matheus da produtora Simples Forma ird mostrg
compartilhar dicas e orientagdes pertinentes que vod

@ Simplificando a Producao de Conteudo com:Matheusglorr...
.4 -



https://youtu.be/wiwh_9808Rc

ENCONTROS DE SETEMBRO - GR

O Fesemenda

Dia 28 de setembro
Renata Villaca

consultora Imobiliaria

Palestra: Mercado Imobili



https://youtu.be/4QW8Mq_gdas

ENCONTROS DE SETEMBRO - GRU

Dia 07 de setembro
Rafael D' Azevedo

Gestor de Projetos

Palestra: Senso de Urgéncia e
negdcio.

Resumo: O que é o Senso de Urgéncia e qual o i
Senso de Urgéncia é a habilidade de reconhecer o
vocé entende a necessidade de saber priorizar o g
seu negdcio e por isso precisa de urgéncia, daquilo ¢
até mesmo desnecessario naquilo que é menos

desnecessdrio

E tomar decisdes de maneiras pensadas, corrg

previamente calculados.

E perceber que haverdo falhas no caminho, mg
corrigidas imediatamente e devem servir de aprendiz

Um Senso de Urgéncia bem desenvolvido tem um i
seu negodcio, tais como:
l.define prazos para vocé alcangar suas metas;
2. te ajudard a pensar nas prioridades;
3.te ajudard a organizar suas tarefas;
4. te ajudard a tomar a melhor deciséo;
5. conseguir entregar o que for mais importante a
de uma tarefa ou atividade;

.Senso de Urgénciae o Impacte

DEURGENCIAE =

Tl |

IPACTOEN »

Watch on 3 Youlube

) [ememenda

LL L]
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https://youtu.be/HISwn3bfDOs

ENCONTROS DE SETEMBRO - GRU

Dia 14 de setembro
Anderson Silva

Psicélogo
Palestra: Vencendo a Procrasti

@ Vencendo a ProcrastinacaoAnderson Silva

PALLE) 1A,
ol | .

Watch on & Youlube ot
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https://youtu.be/3NCsrcSvqEc

ENCONTROS DE SETEMBRO - GRU

Dia 21 de setembro
Valéria Lopes

Escritoria e Revisora

Palestra: Construindo Pontes

Resumo: Construindo pontes
A palestra reuniu tematicas desenvolvidas por palest

D'Azevedo, com o seu “senso de urgéncia”; Silvia

constréi”’; Ronaldo Isaak e a certeza de que “Deus
com o conceito de “prosperidade”.

Valéria comegou convidando todos a assistirem a e
disponiveis no canal do Recomendo no YouTube
reflexdo sobre a etimologia da palavra problema:
Chamou a atencgdo para a distdncia adequada & vi
tdo perto.

Quanto ao senso de urgéncia, lembrou que
verdadeiramente importa é o presente, mas estar
grande desafio para todos. Nossa mente estd semp
ou para a frente. Isto porque nem um nem outro sd
Esta se joga no presente.

Trouxe a certeza de que todo mundo tem uma histé
pessoas precisam umas das outras. Nessa persp
prosperidade n&o estaria nas coisas que ddo sabor

perddo, gratiddo, esperanca, alegria. Ndo seria Deus
Concluiu com dois belos poemas - um de Fernando

Prado.

Se VOCE (UeT il e i e

@Construindo Rontes ca@}.{g:[__éria Lo.. ¢
e salTES (el
(ONSTRUINDOPT™S (8



https://youtu.be/f0Zdm96X3_s

ENCONTROS DE SETEMBRO - GRU

Dia 29 de setembro
Andrey Santté

Escritoria e Revisora

Palestra Como acabar com &
frente do seu negdcio”

cao a frenle dog_Seu negocio.co..

@ Co§o acabar com &, DI‘]J si|rﬁa

S& i

Watch on [E3 Youlube
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https://youtu.be/-KbLJLM_DAk

ENCONTROS DE SETEMBRO-

Dia 06 de Setembro,

Bruno Pereira
Gestor de Trafego

"Escale seu negdcio atra
anuncios on-line"

Resumo: O I|AB Brasil revelou em sua pesquis
investidos R$30,2 bi em publicidades digitais ¢
para os anuncios em redes sociai.O sonho
aparecer na TV hoje estd ao seu alcance, e ma
imagina

Quando uma empresa é criada ela passa por 5 fa
« Desconhecida

Pouco Conhecida

Conhecida

Muito Conhecida

Dominagdo

A maioria das empresas ndo passa nem do
quando ela passa a ser conhecida o jogo pode
ser abertas e a possibilidade do seu negédcio
comega a ser real.

jEscale seu gocro attaves dOSan’ cios on-line

Ry P
ES[ALESEUW’” - P
ATRAVES USf\NNE W V-

P r g "1\,
. - -f:r U3

DL R DE TR

Watch on [ Youlube -
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https://youtu.be/wn9xmq8xLgA

ENCONTROS DE SETEMBRO- G

Dia 13 de Setembro,

Tereza Moura
Master Coach, Mentora de Pro

"Planejamento do temg
objetivos"

Resumo: Vocé é daquelas pessoas que vivem a
tempo, que ndo tém motivagcdo, que tém dificulc
e a organiza¢do?

Sente-se constantemente sobrecarregado(a), an
insatisfeito(a) com os resultados que tem obtido

Gostaria de ter mais tempo e liberdade para r
realmente importante pra vocé? E ainda se se
realizado(a) pessoal e profissionalmente?

Se vocé respondeu "sim" a pelo menos uma dessg
palestra toda através do link abaixo

~»

Share

ra alcanqar objetivos com T...

) semendo P11



https://youtu.be/U1_TyH41qMI

ENCONTROS DE SETEMBRO- GR

Dia 21 de Setembro,

Cris Lima
Coach e Terapeuta para Mulheres

"Descubra o poder da ¢
vida e nos negdcios"

o Dgscubra o pod ali a em sua Pictae. nos negocms L.
1 u:;:.l_ \ .I‘."‘L_: - J ;_.'I : . / - -

DESC

UTOEST!
: NOSN
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https://youtu.be/KM7bc-Lg9PE

ENCONTROS DE SETEMBRO - GR

Dia 28 de setembro
Carla Almeida

Consultora

Palestra: Vocé em Alta Perfor

Watch on [EBYoulube

Share
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https://youtu.be/-P95b7DMTGw

NOSSAS MIDIAS
RECOMENDO BN PORTUGAL NO YOUT >

O canal no Youtube do Recomendo Portugal entrou 4

apresentagdo do primeiro episédio do podcast " O

setembro realizamos o terceiro episédio do podcc

ferramenta para seu negdcio”

Com a chamada "O que ninguém fala sobre empree
falam". O canal ird, apresentar temas de empreende
serd conduzido por Marcia Bastos, Sécia Diretora

Portugal e convidados.

Esse més tivemos a participagdo do videomaker Mat
Forma contando como iniciou o processo de empree

importancia do Networking nesse processo.

Clique no video abaixo para assistir e se inscreva no cqg

Q _Ep 01/ Recomendo'BN<-0O1..0 = EDEFEP EE E am 9”&191.?N Po... ._:
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Watch on (£ Youlube

- S
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https://youtu.be/blFUj94_qGc
https://youtu.be/nQBS_MudH5A
https://youtu.be/ll14dfvF2uk

RECOMENDO BN PORTUGAL NO SPOTI

Iniciamos em agosto nosso podcast no servico de s
vocé poderd tambem escutar nossos podcasts de qua
hora. Se increva em Recomendo BN Portugal Podcast.

Com a chamada "O que ninguém fala sobre empree
falam". O canal ird, apresentar temas de empreende
serd conduzido por Marcia Bastos, Sécia Diretora
Portugal e convidados.

Esse més teremos a participagdo do videomaker Mat
Forma

Clique no LINK abaixo para ouvir e néio deixe de segui

/= \ NOVO EPISODIO DE PODCAST
I! )] NETWORKING COMO FERRAMENTA PARA SEU
by e NEGOCIO
Recomendo O que ninguém fala sobre empreender em Portugal! Eles falam! -

Recomendo BN Portugal

RECOMENDO BN PORTUGAL NO AMAZ
MUSIC

E estamos também no Amazon Music. Sé clicar no Link

NETWORKING COMO
weem®  FERRAMENTA PARA SEU

O que ninguém fala sobre empreender em
Portugal! Eles fal...

Bate-papo sobre o empreendedorismo! O
planeiamento, a cheoada. as oportunidades e g

() Recomendo

P19


https://open.spotify.com/show/36R1KbG96uxzmXtriB0OMU?si=9c9d0138b9514f88
https://music.amazon.com.br/podcasts/11beab66-2e23-4146-9ffb-b3d919b9a370/episodes/0346fc8c-837c-4da6-82f4-1a8f9853f220/networking-como-ferramenta-para-seu-neg�cio

PROXIMOS ENCONTROS C«

Seguem os convites para os préximos eventos

jd confirmados.

Esses convites sdo emitidos todas as semanao

sociais com os links para insc

CLICAR NO LINK ABAIXO

Eventbrit

‘\‘ Recomerido 1

< Recomendo”

Rodada de Networking

VOCE ESTA CONVIDADO!

i

PORTA NOVA

\ CRIS LIMA
\ Co

ach o Terapedts pata melhein | etpecisista

| "Descubraopoder da autoestima em sus
J vida e nos negdcios.”

Aprmnl.o iw mgoc” # |ol

ricdo.

om relacionamentos)

Gostava de palestrar em

procure para agendamos o dia e o grupo!

algumas

=) Recomendo®

Rodada de Networking

VOCE ESTA CONVIDADO!

i

PORTA NOVA

N\ BIANCA LOUBACK

\ Videomaker da Sinples Forma

| *Video e Rede Social Que peso tem?

Apresente seu negdciol

de


https://www.eventbrite.pt/organizations/events

I ——
NOSSO ESPACO EM BRAGA

Um dos nossos diferenciais é nosso espag¢o em Braga, com salas de
formag&o, reunido e espago de cowork, um espago Unico onde
desenvolvemos nossos encontros, atividades de networking e
geramos um ambiente empreendedor, com muita troca e conexé&o
com nossos membros e convidados.

Espago que nossos membros podem utilizar para reunides, trabalho e
formagdo.

Aqui vocé pode trabalhar receber clientes e dar formacgdo, valores
muito abaixo do mercado, flexibilidaode de hordrio e final de
semana.
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JORNADA DO MEMBRO

HELENA DO PASSO NEVES ﬁ
ADVOGADA

A dor como degrau

Todos nds passamos por momentos de dor e de
luto. N&o adianta fugir nem forjar uma falsa
alegria. O sofrimento sempre pode nos
alcangar. No entanto, também nessas situagdes,
temos duas escolhas: cultivar a tristeza e
comegar a morrer aos poucos, ou controlar os
pensamentos destrutivos, literalmente expurgd-
los e buscar superar a dor. Esta foi a minha
decisdo.

Desde bem pequena, o Direito me atraia. Na
escola, eu sempre era convocada a defender os
colegas diante de uma injustica qualquer. Isto
porque eu agia de maneira investigativa: queria
conhecer todos os lados envolvidos nas
situagdes, construia uma argumentagdo
consistente baseada em fatos, e apresentava
uma solug&o para o problema. Dessa maneira, o
meu dom para a Advocacia foi se

desenvolvendo.

Quando chegou o momento de escolher o curso universitario, ndo tive duvidas. Fui
aprovada no vestibular, estudei muito e, imediatamente apds minha formatura, fiz a
prova da Ordem dos Advogados do Brasil sendo aprovada com nota maxima.

Comecei a advogar, mas eu tinha uma outra paixdo: a vida académica, a
possibilidade de formar jovens para o exercicio do Direito. Assim, ingressei na
Universidade Estdcio de Sd e, além de professora em diversas unidades, fui diretora
do departamento de Direito. Foram 17 anos advogando e formando novos
advogados.

Nesse interim, casei-me, e tivemos duas filhas lindas, que s&o os motivos pelos
quais eu e meu marido procuramos progredir cotidianamente.

Tudo parecia correr bem em minha vida quando, em 2014, perdi minha md&e. Foi

um processo longo de muita dor e sofrimento e, em 2016, sem que houvesse me
recuperado do primeiro luto, minha avozinha nos deixou também.

P24



JORNADA DO MEMBRO

HELENA DO PASSO NEVES HELENAﬁNE’«E’é
ADVOGADA

Paralelamente, a violéncia explodia no Rio de Janeiro, minha cidade natal, e a vida
parecia insustentdavel. Eu me sentia mergulhada na tristeza e no medo.

Foi quando, juntos, posicionamo-nos abertos a uma mudanca radical. Portugal seria
o nosso destino. Decidir sair do ciclo da dor, que muitas vezes nos leva & depressdo,
é algo que ndo se consegue sozinho. Nesse sentido, o amor do meu marido, das
minhas filhas e de pessoas mais préximas, além da fé, foi a base para a
transformagdo que foi se operando em nossas vidas.

Mergulhei nos estudos e fui aprovada para o Doutoramento na UMinho. Contudo, a
chegada aqui exigiu muito esforgo e resiliéncia.

Mesmo com a carteira da OA (Ordem dos Advogados de Portugal), ter clientes n&o
foi automdtico. Eu e meu marido precisamos trabalhar fora de nossa drea,
aproveitando cada oportunidade que aparecia. No entanto, as dificuldades
enfrentadas ndo nos desanimou. Ao contrario, fortaleceu nossa unido, fortaleceu a
nossa familia e nos ajudou a nos estabelecermos aqui. Enquanto isso, fui estudando
o Direito Portugués, principalmente tudo o que dizia respeito s necessidades dos
imigrantes.

Em 2020, encontrei o Recomendo Business Network, tornando-me um dos primeiros
membros da organizagdo. Hoje participo dos dois grupos que existem aqui em
Braga: o Bracara e o Porta Nova.

Sempre dei valor ao Network. Creio que, em todas as profissdes, quando o cliente se
sente bem atendido em suas necessidades e quando a parte contratada entrega
mais do que promete, esse cliente vai recomendar aquele profissional que o
atendeu. Esse principio bdsico norteia a missdo do Recomendo: ajudar o membro em
suas conexdes e, assim, impulsionar o seu negdcio.

Comecei com uma sala alugada. Em seguida, compramos a sala onde constituimos o
nosso escritério e, este ano, com 5 anos advogando regularmente em Portugal,

expandimos nosso espago de trabalho e de atuagdo.

Compramos mais uma sala, e o escritério estd mais amplo, mais elegante e mais
confortavel para atendermos nossos clientes.
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JORNADA DO MEMBRO

HELENA DO PASSO NEVES ﬁ
ADVOGADA

Sem duvida, pertencer & familia Recomendo tem sido fundamental n&o sé para o
meu crescimento como advogada em Braga, mas também para a ampliagdo do
nosso ciclo de amizades.

E foi a partir de conexdes surgidas nessa empresa que veio a indicagdo, por uma
cliente, a participar do Concurso Melhor do Brasil no Mundo, promovido pela Revista
High Profile. Ter recebido o troféu de Melhor Advogada Brasileira no Mundo ampliou
ainda mais minha rede de relacionamentos e favoreceu a minha atuagcdo em outros
servicos necessdrios aos imigrantes brasileiros e de outras nacionalidades, em
Portugal.

Hoje, sinto-me mais feliz, continuo a estudar para acolher o meu cliente e
solucionar, legal e rapidamente, os processos referentes a cidadania, a todos os
tipos de vistos, escrituras de imdveis, legalizacdo de bens, enfim toda a gama de
necessidades envolvidas na radicagdo neste pais.

Aqui respiro seguranga, bem-estar e, com muito empenho e sem perder tempo,
desfruto do melhor da vida.

Com 22 anos de trabalho dedicado ao Direito, sinto-me cada vez mais realizada e
sei que tenho muitas conquistas pela frente. O apoio que recebo de meus parceiros
no Recomendo e o meu compromisso com essa instituicdo sdo as mdos que se
entrelagcam e nos ddo a certeza de que n&o estamos sozinhos.

Helena do Passo Neves
(+351) 930 656 629
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JORNADA DO MEMBRO

ROMERO LOPES
ROMERO FAZ TUDO

Para além das ferramentas

Desde pequeno, tenho enorme curiosidade
sobre como funcionam os equipamentos.
Adorava uma chave de fenda e, se meu pai as
deixasse a mdo, podia contar que alguma coisa
ia aparecer desmontada: despertador, radio de
pilha, autorama. O problema é que sempre
sobravam pecgas quando eu ia tentar recompor
o objeto. Meu pai, que era pintor de aeronaves,
pintava a nossa casa todos os anos. Ele era um
homem muito caprichoso e detalhista. Acho que
herdei dele essa atengdo as necessidades de
reparo numa casa.

Nunca gostei de ler nem de escrever e
fui me casar logo com uma professora de
Portugués e que, agora, é escritoral Entdo deve
ser verdade que hd metades que se completam,
porque ela n&o tem a menor paciéncia para

consertos. Ela gosta de concertos!

Adoro viajar e, como perdi minha m&e muito cedo, e meu pai se casou novamente, aos
12 anos, comecei a explorar os recantos do Brasil. De carona! Naquela época, isso era
possivel.
Conheci minha esposa no colégio, mas, a principio, éramos amigos do grupo de Teatro.
Ela fazia Técnico em Turismo, e eu, Processamento de Dados. Sai do grupo de teatro
da escola e fui fazer teatro profissional. Fui o protagonista da peca infantil Pinéquio e,
com esse espetdculo, conheci o Brasil de Norte a Sul. No final da temporada, voltei ao
Rio, e fui amarrado por ela.

Estamos casados ha 42 anos e temos um casal de filhos e, agora, uma netinha.
Este é o principio da minha continuidade.

Foi por causa disso - da continuidade - que vim buscar as minhas origens
portuguesas. Meu pai nasceu em Viseu, mas foi para o Brasil ainda bebé e nunca teve
a oportunidade de conhecer a terra dele. Decidimos vir morar cd e precisamos
trabalhar porque a vida cd é em Euro n&o d& para contar apenas com Real. Por isso,
comecei a empreender através dos reparos de que toda casa necessita.

No Brasil, tinha uma pequena empresa com minha filha, que é arquiteta. Eu
cuidava da administragdo da empresa. Trabalhdvamos com avaliag&o imobiliaria,
principalmente. Muitas vezes eu a acompanhava, pois tenho uma memédria espacial
muito boa, e todos costumam dizer que sou um GPS, porque consigo aprender os
caminhos muito répido.
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JORNADA DO MEMBRO

ROMERO LOPES
ROMERO FAZ TUDO

Gosto muito de marcenaria, mas ainda ndo encontrei onde me aprimorar por ca.
Enquanto isso, saio a pintar paredes, consertar e desemperrar portas e janelas, limpar
aquecedores, instalar tomadas; enfim, estou a fazer o que todos precisam, mas poucos
sabem ou gostam de fazer. Eu gosto!

Sou detalhista, caprichoso e muito cuidadoso com aquilo que fago; por isso fago tudo
devagar - ndo para abusar do cliente. Se vejo que o servigo vai me tomar mais do que
trés horas, quatro horas, sugiro que pague a didria porque sai mais em conta. Trabalho
com calma, mas ndo enrolo! No entanto, meu cliente pode ter certeza de que o servico

ficard bem-feito e o local, limpo.

Se vocé precisar de pequenos reparos em sua casa, #chama o Romero! Eu lhe

atenderei com muito gosto.

Romero Faz Tudo
Contactos:
(+551) @14 153 914
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MENSAGEM DO FUNDADOR
DO GRUPO RECOMENDO

Como anda sua imagem com as
pessoas?

Como anda sua imagem? Sua credibilidade? Sua reputacéo?
Tenho visto muito nas redes, muitos personagens, que quando

conhecemos na vida real, percebemos que sd@o duas pessoas
diferentes. J& passou por isto?

Vejo que inconscientemente, as pessoas estdo criando

personas feitas para agradar. Personas feitas para serem

aceitas, admirada e até amadas. Mas ndo sdo elas de fato.
ALEXANDRE DAMIANI

FUNDADOR DO RECOMENDO | CONECTO - P - ~ o
PESSOAS, IDEIAS E NEGOCIOS PELO Ser verdcdelro, mostrar sua esséncia, ndo vai agradar a TOCIOS,
MUNDO | ESCRITOR | PALESTRANTE | . N
PROFISSIONAL NETWORKER | mas deixa te contar um segredo, nenhum personagem que criar

RECOMENDO | AUTOR DO LIVRO
VERDADE FINANCEIRA | MENTOR DE :
NEGOCIOS | METAVERSO vdal.

Entdo se agradar a todos é uma mentira criada para vocé querer tentar isto, seja vocé
mesmo, que dd menos trabalho.

Invista em seus valores. Invista em suas crengas. Invista na felicidade de poder ser quem
vocé de fato quer e foi criado para ser. Ndo busque se comparar ao outro. Se for olhar

para o lado, busque inspiragdo.

Um dos grandes desafios é saber que sua vida estd aberta para todos e mesmo assim,
viver é viver, sem ter a vergonha de ser feliz.

Entdo, se quiser construir uma rede de amigos, parceiros, cliente, fornecedores e
admiradores, relaxe e dedique-se a ser a Sua melhor versao.

Entregue mais do que o combinado.

Seja sempre uma pessoa de boas noticias (as noticias ruins sé conte a quem pode te
ajudar ou faz parte da noticia).

Traga sempre uma energia positiva e distribua elogios e economize criticas.
Viva com mais amor a vocé mesmo.

A imagem é muito mais do que uma foto ou um like. A imagem representa vocé, sua vida
e sua jornada.
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NOSSOS CONTACTOS E MIDIAS

SO APONTAR SUA CAMERA PARBI®S OR CODES

9 Rua Padres Carmelitas 32 TenOes Braga
(@) +351968 055 629
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